


Advance Group
 advance@advance.ag

https://advance.ag

Введение

Вся правда об Elevator Pitch
• «Презентация в лифте» — миф или реальность?
• Elevator pitch — сложности жанра. ПрезентацияQ за 3

минуты
• Определение всех ситуаций участников, где им может

потребоваться Pitch
• Описание особенностей каждой ситуации и определе-

ние ключевых требований
• Понимание аудитории (оппонента, партнера), цели,

особенности культуры
• Критерии успеха

Подготовка текста питча  

Как выглядит и создается
• Принципы и правила создания
• Структура: ключевые мысли и данные
• Постановка целей и задач презентации на 1-3 минуты.

Что важно успеть сказать
• Подбор аргументов по теме
• Структура аргументации
• Прямая и косвенная аргументация
• Рациональная и эмоциональная аргументация
• Практика: Упражнение «Компрессор» (сжатие текста)
• Подготовка текста выступления и обсуждение в группе

Проведение питча

Вербальные и невербальные аспекты
• Принципы и правила проведения
• Язык тела и жестов
• Речь и голос
• Практика: Упражнения на развитие навыка: «Встреча с

Цукербергом», «Останься в лифте», «Битва Питчей».
• Demo-pitch: участники готовят собственные презента-

ции и проводят выступления перед коллегами.
• Обратная связь, тренировка и повторное проведение.
• Практика неожиданных ситуаций

Завершение

Что дальше
• Суммирование ключевых идей
• Планы дальнейшего развития

СОДЕРЖАНИЕ ТРЕНИНГА: 

Питчинг - это умение быстро сократить выступление, если вас неожиданно ограничили по времени. Сконцентрироваться 
и кратко, но точно и полно изложить суть ситуации, если вас попросили это сделать, но предоставили возможности для 
продолжительной встречи. 


